Subsidies

WALTER JANSEN

Dagelijks ben ik op zoek naar
financiéle middelen om mijn
bedrijf verder te ontwikkelen.

De overheid heeft onder meer

* subsidies ingesteld als instrument
om ondernemers zoals ik hierbij te
helpen. Inmiddels zijn er in
Nederland ongeveer 350 Europe-
se, nationale en regionale subsi-
dies beschikbaar om ondernemer-
schap te stimuleren. Daarnaast is
er een onbekend aantal gemeente-
lijke subsidies.

Niet lang geleden heb ik gepro-
beerd om subsidie aan te vragen
voOr een van onze projecten. De
meeste subsidies zijn gericht op
een specifieke doelgroep. Het is
moeilijk en tijdrovend om na te
gaan welke van de vele subsidie-
mogelijkheden voor mij relevant
zijn. Toen ik eenmaal een keuze
voor een subsidie had gemaakt,
bleek de aanvraag op zichzelf ook
nog eens zeer veel tijd te kosten.
Alles bij elkaar ben ik meer dan
een week bezig geweest om onge-
veer € 5000 aan subsidie te vra-
gen. En uiteindelijk is de aanvraag
toch afgewezen.

Het is wel frustrerend om te
weten dat er zo veel geld ligt te
wachten om uitbetaald te worden,
en dat ik niet de weg kan vinden
om dat geld te bereiken. Het uit-
besteden van dit proces aan een
subsidie-expert is voor mij te
duur. Het zou mij wel helpen als
ik voor alle verschillende subsidies
bij één subsidieloket kon aanklop-
pen en niet zoals nu verschillende
~ departementen of overheden moet
benaderen.

Ik vraag mij af hoeveel van de
subsidiegelden bij kleine bedrijven
zoals die van mij terechtkomen.
Bij een analyse van de Europese
landbouwsubsidies bleek recente-
lik dat twee derde van de Brussel-
se steun voor Nederland naar hon-
derd grote bedrijven gaat. Helaas.

Dit is het negende deel van een serie door
Walter Jansen, oprichter en eigenaar van
Jagran, dat adviseert in het voorkomen en
afhandelen van agrarische claims. Daarnaast
heeft Jansen het European Zoo Nutrition Cen-
tre opgericht. Hij is voorzitter van Jong MKB-
~ Nederland. '
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